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MISSION PROFIL

+ Vous avez déja une expérience de vente, de préférence dans le
domaine de I‘acier inoxydable et des produits longs.

Vos principales responsabilités seront de soutenir notre équipe
de vente dans les taches suivantes:
+ Vous maitrisez |a suite Office (Word-Excel-Outlook- Teams-...),

+ Notre contact pour les clients afin de construire une relation a ) ;
la connaissance d‘un ERP est un atout.

long terme.
+ Vous étes tres communicatif, positif et avez une personnalité

+ Conseiller les clients sur nos produits et services, préparer i
proactive.

les devis et traiter les commandes dans notre systeme ERP.
+ Précision, souci du détail, sens de la qualité et grand engagement

+ Gestion impeccable de I'ensemble du processus de vente. : o >
sont des traits de personnalité qui vous caractérisent.

+ Contactez régulierement nos clients pour cartographier les
tendances du marché et les parts de marché.

+ Vous identifiez des opportunités de vente et créez de nouveaux
prospects.

+ Améliorer et contribuer a notre stratégie de vente et de
marketing.

OFFRE

+ Un salaire attractif assorti d'avantages extra-légaux tels qu'une assurance hospitalisation et des chéques-repas
+ Un contrat a durée indéterminée, avec possibilité de temps partiel

+ Une fonction compléete et variée dans une société a taille humaine faisant partie d'un groupe international

intramet.stappert.biz

+ Une ambiance de travail agréable et motivante au sein d’'une équipe dynamigue

INTERESSE(E) PAR LE POSTE ?
Envoyez votre CV accompagné d'une lettre de motivation a I'adresse suivante :
intramet@stappert.biz

STAPPERT Intramet SA < S

Rue du Parc Industriel, 5

44380 Engis
T +32(0) 491/36.29.36 STAPPERT




